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Formacion del precio CIF de la uva fresca peruana en el mercado
estadounidense: un analisis econométrico de demanda, competencia y
comercio (2003—-2021)
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RESUMEN

El comercio agroalimentario internacional incorpora, ademas de la oferta y la
demanda, una estructura de costos logisticos que incide en el valor CIF de las
importaciones, especialmente en productos perecibles como la uva fresca. Este estudio
analiza los factores que determinan el precio CIF de las importaciones estadounidenses
de uva fresca procedente del Peru durante el periodo 2003—2021. Se adoptd un enfoque
cuantitativo con disefio no experimental y analisis econométrico multivariable, utilizando la

totalidad de la poblacién de importaciones anuales (sin muestreo), construida a partir de
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fuentes oficiales como ITC Trade Map, UN COMTRADE, SIICEX, FAOSTAT, MINCETUR,
SUNAT, ADEX y PROMPERU. La variable dependiente fue el precio CIF unitario
(US$/TM) y las variables explicativas incluyeron poblacién de Estados Unidos, PBI per
capita, volumen importado desde Peru, precio promedio de competidores, produccion
local, exportaciones y reexportaciones. Los resultados, apoyados en correlaciones vy
pruebas no paramétricas (Spearman), muestran que el precio CIF se asocia
principalmente con factores de demanda del mercado estadounidense y con condiciones
competitivas internacionales: el ingreso per capita y la poblacidon presentan relacion
positiva significativa, el volumen importado exhibe relacion inversa, y el precio de
competidores se vincula fuertemente al CIF peruano, evidenciando competencia
interdependiente. En contraste, la produccidn local y las reexportaciones no resultan
estadisticamente significativas. Se concluye que el precio CIF de la uva peruana esta
explicado principalmente por la demanda del pais importador y por el entorno competitivo
global, lo que exige estrategias de diferenciacion, monitoreo de precios internacionales y
gestion logistica para sostener la competitividad.

Palabras clave: precio CIF, comercio internacional, uva fresca, competencia
internacional, demanda externa

ABSTRACT

International agri-food trade prices reflect not only supply and demand conditions
but also a logistics cost structure that directly affects the CIF value of imports, particularly
for perishable products such as fresh grapes. This study examines the determinants of the
CIF import price of Peruvian fresh grapes in the United States over the 2003-2021 period.
A quantitative, non-experimental design was applied using multivariable econometric
analysis and the full population of annual import observations (no sampling), compiled from
official sources such as ITC Trade Map, UN COMTRADE, SIICEX, FAOSTAT,
MINCETUR, SUNAT, ADEX, and PROMPERU. The dependent variable was the CIF unit
price (US$/MT), while explanatory variables included U.S. population, GDP per capita,
import volume from Peru, competitors’ average price, domestic production, exports, and

re-exports. Results based on correlation matrices and non-parametric tests (Spearman)
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indicate that the CIF price is primarily associated with U.S. demand-side drivers and
international competitive conditions: GDP per capita and population show significant
positive relationships, import volume exhibits an inverse relationship, and competitors’
prices strongly co-move with Peru’s CIF price, reflecting interdependent competition. By
contrast, U.S. domestic production and re-exports are not statistically significant. The study
concludes that Peru’s CIF import price in the U.S. market is mainly driven by importer
demand factors and global competitive signals, highlighting the need for differentiation
strategies, continuous monitoring of international prices, and logistics management to
sustain competitiveness.

Keywords: CIF price, international trade, fresh grapes, international competition,
external demand

INTRODUCCION

El comercio internacional se convierte en un pilar vital para el crecimiento de la
economia, asi como para la integracion competitiva de los paises en los mercados
mundiales. EI mismo contribuye a una especializacion de la produccion basada en las
ventajas comparativas, asi como a una mejor utilizacion de los recursos disponibles. A
través del intercambio de bienes y servicios, las economias pueden diversificar su oferta,
cubrir la demanda interna y aumentar sus ingresos, lo que a su vez se refleja en el nivel
de vida de los habitantes. Por lo tanto, las importaciones estan asociadas con una
produccion nacional insuficiente, o bienes que simplemente no existen en el mercado
interno, mientras que las exportaciones pueden destinarse a excedentes de mercancias
y bienes enmercados extranjeros.

Por otro lado, el precio de los bienes transados internacionalmente no responde
unicamente a la interaccion entre oferta y demanda, sino que esta sujeto a factores
logisticos, como el costo de transporte y seguros, impuestos y una serie de componentes
que definen el valor total CIF de las importaciones. Este panorama cobra especial
significatividad en el caso del comercio de productos agroalimentarios. Principalmente
los mas frescos requieren de cadenas logisticas que sean efectivas y, adicionalmente,

los costos asociados al comercio exterior pueden estandarizar una parte importante de
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estos productos.

Existen distorsiones importantes en el valor del CIF de los pruductos
agroalimentarios a nivel internacional producidas por la volatilidad de los costos
logisticos. La UNCTAD (2024) advierte que los costos del transporte maritimo
internacional llegaron a incrementarse hasta en un 85 % respecto a los niveles previos a
la pandemia, afectando directamente los precios de importacién de alimentos frescos.
De manera complementaria, la World Trade Organization (2023) sefiala que las
persistentes disrupciones en las cadenas de suministro continuan impactando la
competitividad de los paises exportadores, especialmente en mercados altamente
concentrados como el de Estados Unidos.

En el contexto latinoamericano, esta problematica se ve acentuada por
limitaciones estructurales en infraestructura y logistica. La CEPAL (2023) sostiene que
los costos logisticos en América Latina pueden representar entre el 15 % y el 25 % del
valor total de las exportaciones agricolas, superando ampliamente los promedios de los
paises desarrollados. Asimismo, el Banco Interamericano de Desarrollo (2023) identifica
que la insuficiencia de infraestructura portuaria, la congestion logistica y la dependencia
de servicios de transporte externos incrementan el valor CIF de los productos
agroexportables de la region.

A nivel nacional, el desempeno del Peru en el comercio agricola internacional ha
sido notable, particularmente en el sector de la uva fresca. De acuerdo con el Ministerio
de Comercio Exterior y Turismo (2023), el pais se consolidd desde 2021 como el principal
exportador mundial de uvas frescas, superando los US$ 1 195 millones en exportaciones
y alcanzando mas de US$ 1 400 millones en 2022. Sin embargo, este posicionamiento
coexiste con una elevada estructura de costos: segin PROMPERU (2023), los costos
logisticos representan alrededor del 34 % del valor total de las exportaciones agricolas
peruanas, lo que limita la competitividad frente a otros proveedores internacionales.

En el ambito local, la region Piura, una de las principales zonas agroexportadoras
del pais, enfrenta desafios especificos que inciden directamente en el valor CIF de las

importaciones de uva fresca. EI Gobierno Regional de Piura (2023) reporta que las
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brechas en infraestructura vial, logistica de frio y conectividad hacia los puertos de salida
incrementan los costos de transporte y comercializacion de los productos
agroexportables. De igual manera, la Direccién Regional de Agricultura Piura (2023)
sefala que la limitada disponibilidad de servicios logisticos especializados y el alto costo
del transporte interno afectan la eficiencia de la cadena exportadora, repercutiendo en la
formacion del valor CIF en mercados internacionales como el estadounidense.

En este contexto, la presente investigacion tiene como objetivo analizar los
factores que determinan el valor CIF de las importaciones estadounidenses de uvas
frescas provenientes del Peru. El estudio adopta un enfoque cuantitativo, con un disefio
no experimental, de nivel correlacional, tipo aplicado, multivariable y longitudinal. La
unidad de analisis esta constituida por la totalidad de las importaciones anuales del
mercado de Estados Unidos correspondientes a las exportaciones peruanas de uvas
frescas, empleandose como instrumento una ficha de revision documental elaborada a
partir de fuentes estadisticas oficiales del comercio internacional.

MARCO TEORICO

El comercio internacional es uno de los mecanismos mas eficaces de integracion
econdmica de paises y el aumento de la eficiencia de las empresas. De acuerdo con la
evidencia contemporanea, la integracion en los mercados internacionales permite a las
empresas mejorar la calidad de sus insumos, utilizar tecnologias avanzadas y adquirir
conocimiento productivo, lo que aumenta su nivel de eficiencia para enfrentar la
competencia. Vale la pena mencionar que el nivel de pasos no es fijo a nivel de
aprendizaje productivo y modernizacion de actividades econdmicas. (Bandick, Karpaty &
Tingvall, 2024).

El comercio exterior se vuelve un factor estratégico para el crecimiento econémico
en la medida en que se integra a politicas enfocadas en la productividad y el uso eficiente
de los servicios intermedios. Trabajos recientes demuestran que los servicios importados
como servicios logisticos, transporte, tecnologias de informacién y financieros aumentan
la productividad de las firmas exportadoras, asi como facilitan una mayor insercion de

las mismas en el comercio mundial. En otras palabras, mas alla de ser un simple
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intercambio de bienes, el comercio exterior genera una red compleja de relaciones
econdmicas que impulsan el desempefo exportador. (Hoekman, 2024).

La apertura comercial también se ha estudiado ampliamente como un
determinante del crecimiento econdmico sostenido. Los estudios empiricos mas
recientes muestran que los paises mas abiertos al comercio exterior presentan
incrementos en el PIB y en la productividad agregada, ademas, se asocian con un
aumento del ingreso per capita. No obstante, los impactos positivos dependeran de la
capacidad institucional y productiva de cada economia para aprovechar las
oportunidades internacionales de comercio. En los paises emergentes, la apertura
comercial tiene un impacto significativamente positivo sobre el crecimiento si es
acompanada de politicas de fortalecimiento productivo. (Nam, 2024).

La fijacion de precios en el comercio internacional constituye un elemento decisivo
para la competitividad de las exportaciones. Las fuentes modernas sefialan que la
longevidad de las exportaciones se debe a buenos esquemas de precios que estan en
correlacidon con exportaciones secundarias y buena funcionalidad en cadenas de valor
mundiales. Las politicas establecidas en torno a los precios y la calidad permiten a las
empresas de cualquier nivel y alcance de competencia mantener una exportacién estable
y efectiva. Por lo tanto, la politica de precios se considera efectiva en términos de
exportacion permanente. (Gorodnyi, 2025).

Las importaciones, por lo tanto, juegan un papel crucial en fortalecer la
competitividad nacional, al facilitar el acceso a bienes intermedios, insumos y tecnologia
avanzada. La comprobaciéon empirica muestra que las empresas que importan insumos
estratégicos son mas productivas y estan mejor integradas en los mercados
internacionales. Ademas, al fortalecer los encadenamientos y sectores productivos, las
importaciones contribuyen a la diversificacion de la produccion nacional y al aumento del
contenido tecnolégico de las exportaciones. (Bandick et al., 2024).

Por otro lado, el desempeno exportador es determinado por factores
macroeconomicos variados, desde la estabilidad del tipo de cambio hasta la utilizacién

de tacticas del marketing internacional. Segun los estudios mas recientes, un entorno
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macroecondmico estable junto con las practicas comerciales adecuadas puede llevar al
crecimiento sostenible de las exportaciones. Por lo tanto, queda claro que el comercio
exterior es un evento dinamico que requiere la intervencion coordinada de las politicas
economicas, las estrategias de las companiias y las condiciones del mercado global.
(Tita, 2025).

METODOLOGIA

La siguiente investigacion fue asumida desde un enfoque cuantitativo, el cual se
orienta a la recoleccion, sistematizacion y analisis de datos numéricos referidos a las
variables objeto de estudio. Este enfoque posibilitdé un examen objetivo de las relaciones
existentes entre las variables en estudio y la contrastacion de las hipétesis propuestas,
sobre la base de aspectos objetivos, siendo la medicion la unica manera de apreciar la
intensidad de intima relacion y dependencia que existe entre ellas. Sumado a ello, el
enfoque cuantitativo permitié la obtencion de resultados generalizables, basados en
evidencia empirica verificable y en el analisis estadistico de informacion representativa,
lo que posibilitd la proyeccion de inferencias validas sobre el comportamiento del objeto
de estudio.

En cuanto al disefio metodoldgico, la investigacion adopté un disefio no
experimental, dado que las variables no fueron manipuladas deliberadamente por el
investigador. Por el contrario, se analizé6 su comportamiento tal como se presentd en la
realidad, dentro de su contexto natural, observando las relaciones existentes entre las
variables explicativas y la variable dependiente sin intervencion directa. Este diseno
resulto pertinente para el analisis de series estadisticas histéricas vinculadas al comercio
internacional.

La unidad de analisis estuvo constituida por la totalidad de las importaciones
anuales realizadas por Estados Unidos de las exportaciones peruanas correspondientes
a la partida arancelaria 080610, referida a uvas frescas. En este marco, la poblacion de
estudio estuvo conformada por el conjunto completo de dichas importaciones durante el
periodo comprendido entre los afios 2003 y 2021. Se trata de una poblacién finita, dado

que, en dicho periodo, el valor acumulado de las importaciones estadounidenses de uvas
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frescas procedentes del Peru ascendié aproximadamente a 3 413 millones de ddlares,
mientras que el volumen total importado alcanzé 1 056 232 toneladas métricas.

Respecto a la muestra, no fue necesario aplicar procedimientos de muestreo,
debido a que se trabajo con la totalidad de la poblacién disponible. En consecuencia, se
utilizé informacién secundaria completa correspondiente a las importaciones anuales de
Estados Unidos de uvas frescas procedentes del Peru, recopilada y procesada a partir
de fuentes oficiales y especializadas, tales como ITC Trade Map, SIICEX, FAOSTAT,
MINCETUR, INEI, SUNAT, ADEX, PROMPERU y MINAGRI, lo que garantizé la
confiabilidad, consistencia y validez de los datos empleados en el analisis.

Para el desarrollo del estudio se siguié un procedimiento metodoldgico secuencial.
En una primera etapa, se realizo la recopilacion y revision de estadisticas relacionadas
con las variables de analisis, entre las que se incluyeron la poblacion, el ingreso per
capita, el volumen importado, el precio de las uvas frescas de paises competidores, las
exportaciones, el valor de las importaciones y la produccién nacional de Estados Unidos
correspondiente a la partida 080610. Posteriormente, los datos obtenidos fueron
organizados y sistematizados mediante el uso de herramientas informaticas como
Microsoft Excel y el software estadistico SPSS, construyéndose una base de datos
correspondiente al periodo 2003-2021. A continuacion, se aplicé un modelo de regresion
multivariable, con el propésito de determinar el grado de influencia de las variables
explicativas sobre la variable dependiente y estimar una funcion econométrica que
permitiera realizar un prondstico del precio para los afios 2022 y 2023.

En relacion con las técnicas e instrumentos de investigacion, se empled la revision
documental como técnica principal para la recoleccion de datos, mientras que el analisis
multivariable fue utilizado para el procesamiento de la informacidon. Como instrumento se
aplico una ficha de revisibn documental disefiada para registrar y sistematizar
informacioén estadistica proveniente de fuentes oficiales de Estados Unidos y de
organismos especializados en comercio internacional.

En el desarrollo de la investigacion se respetaron de manera estricta los principios

éticos establecidos en el Cédigo de Etica de la Universidad Nacional de Piura, asi como

103



las normas éticas reconocidas a nivel nacional e internacional. Asimismo, se garantizé la
originalidad del estudio y el respeto a la propiedad intelectual mediante la citacion
rigurosa de todas las fuentes estadisticas y bibliograficas utilizadas, en concordancia con
lo dispuesto en el articulo 23 del referido codigo institucional.

RESULTADOS Y DISCUSION

Con ayuda del MS Excel y SPSS, se procedi6 a realizar una regresion
multivariable, para determinar el grado de asociacidbn que tienen las variables
independientes sobre la dependiente y determinar una funcién que nos permita hacer un
prondstico del precio para los afios 2022 y 2023.

El siguiente cuadro nos muestra las variables que se utilizaron en el presente estudio.

Tabla 7

Variable dependiente e independientes

Tipo de Variables Variable Abreviatura

PRECIO CIF - Valor

Variat_)le Unitario ($/TM de Peru) P_CIF_US-PE
Dependiente

Poblacion USA (millones

de personas) noBUS
PBI per capita ($ por

persona) PRIPCUS
Cantidad Importada de QM_US-PE

uva de Peru (TM)

Precio Promedio 4 Paises

Variables competidores PM_PROM_US
Independientes
Produccién local de Uva
(Toneladas) PROD_US
Exportaciones de uva X_US

(miles de ddlares)
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Reexportacion de uva
(miles de ddlares)

RX_US

En primer lugar, se obtuvo la matriz de correlacion, para hallar el grado de asociacion entre

variables, obteniendo los siguientes resultados. (ver tabla 2):

Tabla 8

Matriz de correlacion multivariable

POB_US PBIPC_US (P);a_us- PM_PROM_US PROD_US X_US RX_US iECIF—US'
Correlacion de
Pearson 1 970" .876™* .807** 0.083 g7g** -0.364  752%*
POB_US (Srly?|étera|) 0.000  0.000 0.000 0.735 0.001 0.126 0.02%
N 19 19 19 19 19 19 19 19
Correlacion de
Pearson .970** 1 934** 732%* -0.054 542* -.460* .684**
PBIPC_US (Stl)?llateral) 0.000 0.000 0.000 0.825 0.016  0.047 0.12%
N 19 19 19 19 19 19 19 19
Correlacion de
Pearson .876™* .934™* 1 .581** -0.330 0.277 -638**  .512*
QM_US-PE 78 eral) 0.000 0.000 0.009 0.168 0.251 0.003  2.50%
N 19 19 19 19 19 19 19 19
Correlacion de
Pearson .807** 732%*  sg1** 1 0.263 e34** -0.192  gg2**
PM—PRoM—US(St')?léteral) 0.000 0.000  0.009 0.277 0.004 0.430 0.004%
N 19 19 19 19 19 19 19 19
Sorrelacion de 0.083 -0.054  -0.330 0.263 1 g97**  a49g*  0.258
PROD_US (Sti)gijléteral) 0.735 0.825  0.168 0.277 0.001 0.030 28.59%
N 19 19 19 19 19 19 19 19
Correlacion de
Pearson .678"* .542%  0.277 .634™F .697** 1 0221 eg2**
X_Us Coateral) 0.001 0.016  0.251 0.004 0.001 0364  0.13%
N 19 19 19 19 19 19 19 19
Correlacion de
Cormelac -0.364 -460%  -.638™ -0.192 a9g* 0.221 1 -0.091
RX_US (StIJ(_i;I.ateraI) 0.126 0.047  0.003 0.430 0.030 0.364 71%
N 19 19 19 19 19 19 19 19
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Correlacion de *x

Pearson 752 .684** .512* .802** 0.258 gg2** -0.091 1
P_CIF_US-PE (St')?léteral) 0.000 0.001  0.025 0.000 0.286 0.001 0.711
N 19 19 19 19 19 19 19 19

Fuente: Calculos del CCl basados en estadisticas de UN COMTRADE 2022

Para tener mayor certeza del grado de correlacion de las variables independientes con la
variable dependiente, se procedié a utilizar la prueba de Normalidad, la cual nos indicara
si la variable es Normal o No Normal y en consecuencia, veremos si continuamos con la
correlacion de Pearson o utilizamos la correlacion de Spearman.

Se realizd la prueba de normalidad a las variables segun el modelo de Shapiro-Wilk, ya

que tenemos menos de 50 valores como muestra para cada variable.

Tabla 9
Prueba de Correlacion de Spearman

Intervalos de confianza

Rho de Sig. 95%

Spearman Inferior Superior
POB_US 0.795 <0.001 0.522 0.920
PBIPC_US 0.777 <0.001 0.488 0.913
QM_US-PE 0.781 <0.001 0.495 0.914
PM_PROM_US 0.851 <0.001 0.638 0.943
PROD_US 0.319 0.183 -0.172 0.683
X_Us 0.682 0.001 .318 0.871
RX_US -0.325 0.175 -.686 0.166

a. La estimacioén se basa en la transformacién de r a z de Fisher
b. La estimacion de error estandar se basa en la formula propuesta
por Fieller, Hartley y Pearson.
Segun la correlacion de Spearman, existen dos variables que no son estadisticamente
significativas: Produccion de uvas frescas de EE.UU (PROD_US) y las Reexportaciones de uvas

frescas de EE.UU (RX_US).
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Poblacion local de Estados Unidos
Segun los datos de la tabla 4, se puede observar un coeficiente de correlacion de 0.795
entre la Poblacién de Estados Unidos y el Precio CIF de las Importaciones de uvas frescas
provenientes del Peru, con un nivel de significancia inferior al 5% (0.1%). Esto sugiere que
hay un alto grado de dependencia o correlacidén entre ambas variables, lo que significa que
la variable independiente (poblacion de Estados Unidos) ejerce una influencia significativa
sobre la variable dependiente (precio CIF de importaciones de uvas frescas), explicando
aproximadamente el 79.5% de su variabilidad. Esta variable, va a ser considerada mas
adelante para construir la funcién que nos permita realizar el prondstico de los afios 2022
y 2023.
Tabla 10
Coeficiente de correlacion entre Poblacion de Estados Unidos y Precio CIF de las
Importaciones de uvas frescas procedentes del Pert

Intervalos de confianza 95%

Rho de Spearman Sig. Inferior Superior
POB_US 0.795 <0.001 0.522 0.920

Fuente: Calculos del CCI basados en estadisticas de UN COMTRADE 2022
Figura 5
Poblacion de Estados Unidos (2003 — 2021)
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PBI Per Capita De Estados Unidos

Segun los datos de la tabla 5, el coeficiente de correlacion entre el PBI per capita
de Estados Unidos y el Precio CIF de las Importaciones de uvas frescas provenientes del
Peru es de 0.777, con un nivel de significancia inferior al 5% (0.1%). Esto indica una fuerte
relacion entre estas variables, sugiriendo que la variable independiente (PBI per capita
de Estados Unidos) tiene una influencia significativa sobre la variable dependiente
(precio CIF de las importaciones de uvas frescas), explicando aproximadamente el
77.7% de su variabilidad. Esta variable, va a ser considerada mas adelante para construir

la funcidn que nos permita realizar el prondstico de los anos 2022 y 2023.

Tabla 5

Coeficiente de correlacién entre PBI per capita de Estados Unidos y Precio CIF de las
Importaciones de uvas frescas procedentes del Pert

Intervalos de confianza 95%
Rho de Spearman Sig. Inferior Superior

PBIPC_US 0.777 <0.001 0.488 0.913
Fuente: Calculos del CCI basados en estadisticas de UN COMTRADE 2022

Figura 6
PBI per capita de Estados Unidos (2003-2021)
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DISCUSION DE RESULTADOS

Los resultados obtenidos confirman que el precio CIF promedio de las
importaciones estadounidenses de uva fresca procedente del Peru responde a una
dinamica multicausal, en la que interactuan factores de demanda del pais importador,
condiciones competitivas internacionales y variables comerciales, mas que
determinantes productivos internos. Este comportamiento coincide con la literatura
reciente, que sostiene que, en mercados agroalimentarios globalizados, los precios de
importacion reflejan tanto costos logisticos como sefales estructurales del mercado de
destino (UNCTAD, 2024; World Trade Organization, 2023).

En relacién con la demanda del mercado estadounidense, la asociacion positiva
entre el PBI per capita de Estados Unidos y el precio CIF evidencia que el crecimiento
del ingreso real incrementa la disposicion a pagar por productos frescos importados. Este
resultado es consistente con los hallazgos de Nam (2024), quien demuestra que mayores
niveles de ingreso en economias abiertas fortalecen la demanda por bienes importados
de mayor calidad, y con Hoekman (2024), quien subraya que los servicios vinculados al
comercio —como logistica y distribucion— adquieren mayor relevancia en mercados de
alto ingreso. En este contexto, el precio CIF de la uva peruana incorpora una prima
asociada a calidad, continuidad de suministro y cumplimiento de estandares sanitarios y
comerciales exigidos por el mercado estadounidense.

Asimismo, la relacion significativa entre el volumen importado de uva peruanay el
precio CIF, con una direccidén inversa, sugiere la presencia de efectos de escala y ajustes
competitivos en el comercio bilateral. Este comportamiento se alinea con lo sefialado por
Bandick, Karpaty y Tingvall (2024), quienes evidencian que incrementos en los
volumenes comercializados pueden generar presiones a la baja sobre los precios
unitarios cuando los exportadores buscan preservar participacion de mercado. En el caso
peruano, este resultado advierte que una estrategia basada unicamente en el crecimiento
del volumen exportado puede comprometer el nivel del precio CIF si no se acompafia de
procesos de diferenciacién y agregacion de valor.

La correlacién entre el precio promedio de los paises competidores y el precio CIF
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de la uva peruana es uno de los hallazgos mas robustos del modelo, lo que confirma que
el mercado estadounidense se mueve bajo un esquema interdependiente. Este resultado
es coherente con Gorodnyi (2025), quien sostiene que, en las cadenas globales de valor
de las agroexportaciones, las estrategias de precios son respondientes a las decisiones
de los paises competidores mas importantes. De este modo, el precio CIF de la uva
peruana se ajusta a las sefiales de precios del entorno internacional mas que a
condiciones internas del pais exportador.

A su vez, la produccion de uva local en Estados Unidos no presenta una
correlacion estadisticamente significativa con el precio CIF, lo cual significa que la oferta
local cumple con una funcion complementaria relativa a las importaciones. Esta evidencia
es consistente con lo reportado por la CEPAL (2023), que senala que, en productos
frescos, las importaciones son generalmente el nivel de oferta de las brechas
estacionales, varietales y de disponibilidad que la produccidn interna no logra abastecer
de forma continua.. En consecuencia, la uva peruana se inserta en nichos especificos
del mercado estadounidense, reduciendo la presion competitiva directa con la produccion
local. De manera similar, las reexportaciones estadounidenses de uva fresca no
presentan una relacién significativa con el precio CIF, lo que refuerza la idea de que el
mercado estadounidense actua principalmente como destino de consumo final. Este
resultado coincide con los planteamientos del Banco Interamericano de Desarrollo
(2023), que destacan que, en mercados de gran tamano y alto consumo interno, las
reexportaciones tienen un peso marginal en la formacién de precios de importacion.

En conjunto, la evidencia empirica respalda que el precio CIF de la uva fresca
peruana esta determinado principalmente por factores macroecondémicos del pais
importador, condiciones competitivas internacionales y decisiones estratégicas de
comercio exterior, mas que por variables productivas internas del mercado de destino.
Este enfoque resulta coherente con los planteamientos de la UNCTAD (2024) y la World
Trade Organization (2023), que enfatizan la persistente influencia de la estructura del
comercio internacional y de la volatilidad logistica en la formacion de precios de los

alimentos frescos.
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CONCLUSIONES

Los resultados del estudio permiten concluir que el precio CIF promedio de las
importaciones estadounidenses de uva fresca procedente del Peru esta determinado
principalmente por factores de demanda del mercado importador y por condiciones
competitivas internacionales, mas que por variables productivas internas del pais de
destino. Esta evidencia confirma que la formacion del precio CIF responde a una légica
estructural del comercio agroalimentario internacional, en la que los precios reflejan tanto
el poder adquisitivo del mercado como la interaccion entre paises exportadores.

En resumen, se puede concluir que el PBI per capita de Estados Unidos ejerce
una influencia significativa, directa y positiva sobre el precio CIF. Esto se traduce en que
el crecimiento del ingreso real en el mercado estadounidense incrementa la disposicion
a pagar por productos frescos importados. Asi mismo, el analisis da cuenta de que la uva
peruana ingresa a un segmento de consumo que prefiere pagar premios en la medida
que haya calidad, continuidad del abastecimiento y cumplimiento de estandares, lo que
se traduce en mayores precios unitarios de importacion. Adicionalmente, el volumen
importado de uva peruana muestra una correlacidén significativa con el precio CIF,
aunque de manera inversa. Por tanto, el aumento en la cantidad exportada se refleja en
una presion a la baja en el precio unitario. Esta conclusion sugiere que el volumen
exportado puede haber afectado el valor CIF, lo cual constituye un llamado a seguir
estrategias de aumento de valor.

De acuerdo con lo antes dicho, se constata que los precios promedio de los
principales paises competidores son uno de los principales determinantes del precio CIF
de la uva peruana. Al respecto, el mercado estadounidense se caracteriza por funcionar
bajo un esquema de competencia interdependiente entre los paises proveedores. En ese
sentido, los precios de exportacién del pais andino se acomodan a las sefales del
entorno internacional, por lo que resulta necesario vigilar de forma permanente las
estrategias de precios de los competidores para garantizar un nivel de precios
competitivo en el mercado de destino. Por otro lado, se ha inferido que la produccion

interna de uva en Estados Unidos no influye de forma estadisticamente significativa en
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el precio CIF de las importaciones peruanas. Por lo tanto, la oferta doméstica
complementa la oferta de importaciones. Ante tal situacién, se deduce que la uva
peruana no compite con la produccién local, sino que abastece segmentos especificos
del mercado alrededor de las ventanas estacionales y las propiedades diferenciadas de
la uva.

De otro lado, las reexportaciones a Estados Unidos no presionan
significativamente al precio CIF, lo cual corrobora que el mercado estadounidense es
esencialmente un mercado de destino final de consumo. De esta manera, los hallazgos
anteriores refuerzan la interpretacién del precio CIF como funcién de la demanda interna
y de la competencia internacional directa y no de dinamicas de redistribucion de
comercio. En términos metodoldgicos, la aplicacion de un modelo econométrico ha
permitido identificar de manera robusta las variables con mayor poder explicativo del
precio CIF al descartar aquellas que no aportan sinificacion estadistica, validando la
pertinencia de este analisis a través de su eje multivariable para el analisis de precios de
importacion en productos agroexportables. En suma, las evidencias reunidas en este
documento demuestran que la sostenibilidad del precio CIF de la uva peruanan en el
mercado estadounidense requiere cohesionar estrategias integrales de competitividad
que no solo se centren en la eficiencia de produccién sino también en el precio, la
diferenciacion del producto, la insercién de mercados de altos ingresos y en medidas de

adaptacion al mercado competitivo internacional.
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